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Les 50 startups amb més potencial de Catalunya

Ens trobem a les portes de la 29a edicid de la competicid de startups més reconeguda del pais, la Catalan Pitch Competition (abans Forum
d’Inversid). Al llarg de gairebé tres decades s’han assolit grans fites. Potser la més rellevant és que les startups participants han aixecat 397 milions
d’euros d’inversiod a partir de la seva participacio en aquest esdeveniment.

Aquesta contribuci6 és la rad de ser d’aquesta trobada que, any rere any, permet que les empreses emergents mes destacades del pais presentin
els seus projectes innovadors i els donin a coneixer a I'ecosistema emprenedor i de financament. No en va, s’ha convertit en el millor aparador per
a les startups innovadores i amb més potencial de creixement de casa nostra.

Abans d’aquesta cita anual s’ha fet una seleccié dels projectes amb més projeccio i potencial de creixement que actualment s’estan treballant
al nostre pais. Aquest cataleg recull les millors propostes presentades a I'edicid del 2024 i és una eina que vol servir per donar-los visibilitat i per
posar de relleu les solucions que ofereixen a necessitats reals de la societat.

Totes elles destaquen pel seu caracter diferencial i valor innovador, pel seu equip emprenedor i pel seu impacte social. Aquest impacte és
fonamental i es fa notar, per exemple, en I'alineament de les propostes del cataleg amb els Objectius de Desenvolupament Sostenible (ODS). De
fet, la practica totalitat dels ODS estan representats per aquests projectes, tot destacant el d’industria, innovacio i infraestructures, el de salut |
benestar i el d’accio climatica. Les startups amb impacte sén una aposta estrategica i, cada vegada, estan més presents a Catalunya. Aixi ho
demostra el creixement de les startups deeptech al llarg dels darrers anys.

De les 50 empreses del recull, 24 de seleccionades presentaran els seus projectes en public a la Catalan Pitch Competition. Una competicio entre
empreses emergents de tres ambits: salut, TIC i industrial tech. Aquestes es disputaran el premi a la startup catalana de 'any i tindran I'objectiu
d’aixecar el finangament necessari per llancar al mercat les seves propostes.

Us animo a endinsar-vos en aquest cataleg, on trobareu 50 models de negoci diferents, noves solucions plantejades a reptes socials, les
caracteristiques dels diferents mercats i ambits tecnologics i, sobretot, les persones artifexs dels projectes i el seu contacte perque pugueu
compartir coneixement i fer negoci plegats.

Un cataleg, en definitiva, que esdeve una eina de treball basica per a empreses, emprenedors i inversors que busgueu oportunitats per a la millora
de la competitivitat empresarial del nostre pais.

Jaume Baré i Torre§
Secretari d’Empresa i Competitivitat i conseller delegat d’ACCIO



Cataleg de Startups
Catalan Pitch Competition 2024

Ciencies de la vida
i la salut

Salut digital a Catalunya

BRAINFOCUS LABS

DEBIOS DX

DEVSHEALTH

D-SIGHT

FRONTWAVE IMAGING

HAIR UP LASER
HEALTHTECH INNOVATIONS
HEECAP

NANOBOTS THERAPEUTICS
OVIANTA TECHNOLOGIES
SWEANTY

TAILOR SURGERY

10
11
12
13
14
15
16
17
18
19

Tecnologies de la informacio
I comunicacio

L’economia digital a Catalunya

AMELIA HUB
BECADVISOR
BMATCHED
COMMONSENSE

DIDIT

ECTOS

EQUITO APP

FINDPSO

FOOTPRINT MAPPA
HALTOBOOKS
LEMONDATE
MASTERMIND TECH
MEDBRAIN GLOBAL
METASCAN
NEUREKALAB

PICK & PAY APP
REVIVACK CIRCULAR ECONOMY
SECRETS VAULT
SENSE

SEQUENTIA SOLUTIONS
TENNDERS
VIRMEDEX VIRTUAL EXPERIENCES
WE ARE LEAD

21

22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
32
33
34
35
36
37
38
39
40
41
42
43
44

Deep Tech -
Altres tecnologies

Les startups ‘deep tech’a Catalunya

AGRIKOLA Al

AGRIN'PULSE

ALGAEMICAL CARBON

ARGOSAI SMART AQUACULTURE
ARIDDITIVE

ATOM H2

CLIC RECYCLE

ECOMPOST INDUSTRIES
ENKITEK

NANOCHRONIA

OPTIGEN

PHOENIX FOODS

SIVERUS

TEKNEVO EVO

YPLASMA ACTUATORS TECHNOLOGIES

46

47
48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61



LLEGENDA

Data
constitucio

ADSN
ww

1z

Lloc web

gl
2%

Consum
mensual caixa

Equip

$

Capital aportat
per I'equip

)

Capital
aixecat

OBJECTIUS DE DESENVOLUPAMENT SOSTENIBLE (ODS)

ODS 1. Erradicar la pobresa a tot
el mon en totes les seves formes.

ODS 2. Posar fi a la fam, assolir la
seguretat alimentaria i la millora de
la nutricid, i promoure I'agricultura
sostenible.

ODS 8. Garantir una vida sana i
promoure el benestar per a totes
les persones de totes les edats.

ODS 4. Garantir una educacio
inclusiva, equitativa i de

qualitat i promoure oportunitats
d’aprenentatge durant tota la vida
per a tothom.

ODS 5. Aconseguir la igualtat
de genere i empoderar totes les
dones i nenes.

ODS 6. Garantir la disponibilitat i
una gestid sostenible de I'aigua
i el sanejament per a totes les
persones.

ODS 7. Garantir 'accés a una
energia assequible, segura,
sostenible i moderna per a totes
les persones.

ODS 8. Promoure el creixement
economic sostingut, inclusiu

i sostenible, I'ocupacio plena

i productiva i el treball digne per
a tothom.

ODS 9. Construir infraestructures
resilients, promoure la
industrialitzacié inclusiva i
sostenible i fomentar la innovacio.

ODS 10. Reduir la desigualtat
en i entre els paisos.

ODS 11. Aconseguir que les
Ciutats i els assentaments humans
siguin inclusius, segurs, resilients i
sostenibles.

ODS 12. Garantir modalitats de
consum i producci¢ sostenibles.

ODS 13. Adoptar mesures
urgents per combatre el canvi
climatic i els efectes d’aquest.

ODS 14. Conservar i utilitzar de
forma sostenible els oceans, els
mars i els recursos marins per al
desenvolupament sostenible.

ODS 15. Protegir, restaurar i
promoure I'Us sostenible dels
ecosistemes terrestres.

ODS 16. Promoure societats
pacifiques i desenvolupar
institucions eficaces, responsables
i inclusives a tots els nivells.

ODS 17. Enfortir els mitjans per
implementar i revitalitzar I’Alianca
Mundial per al Desenvolupament
Sostenible.
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Salut digital a Catalunya

A Catalunya, la salut digital Cm 331

empreses

segueix sent un ambit a I'alca, eME
amb creixements destacats o de facturacio
durant I'dltim any. ( treballadors

65%

es dediguen a
tecnologies de
la salut.

oo a la salut en el darrer guinguenn
fcrenmesa'tve. (2()719-2023) per valor de 1.003 M€,

Ambit lider en m 48 Jo5 eMmpreses tenen

'ecosistema | |
emprenedor: e 2% Catalunya, 5a regio mundial en
17% de les 2|.1oo captacio de projectes d'inversio
startups catalanes 2 eoadoes. ©5trangera tecnologica vinculada

= Tornar a I'index



BRAINFOCUS LABS

AT
www www.brainfocus.tech | el 1 4/02/2023

Software per assistir els neurolegs en el tractament de I'epilepsia resistent a farmacs.

< PROBLEMA | SOLUCIO

22 milions de persones pateixen epilepsia resistent
a farmacs. La meitat es podria beneficiar de cirurgia
respectiva, perd I'exit d’aquest procediment segueix
sent baix (39-59%). La localitzacié del teixit cerebral
afectat és un procediment complex, rudimentari

i sovint no concloent, que dificulta I'exit de la
cirurgia i allarga les llistes d’espera. BrainFocus
desenvolupa software per ajudar els neurdlegs

a oferir un millor tractament. La nostra solucié
automatitza la localitzacié del focus epileptic,
integrant dades multimodals del pacient per
aconseguir diagnostics prequirdrgics precisos.

C MODEL DE NEGOCI

SaaS B2B amb vendes directes a hospital dels
EUA i Europa per assegurar el contacte directe
amb el client i mantenir el producte actualitzat.
Posteriorment, vendrem a través de distribuidors de
software i llicenciarem fabricants de sistemes EEG
per augmentar la penetracié de mercat. L'agilitat en
el desenvolupament de software i el desplegament
en el nivol ens permetran escalar rapidament.

( MERCAT

Els nostres primers clients seran les unitats de
cirurgia de I'epilepsia (ESU) d’Europa i els EUA que
treballen amb EEG intracranial i que compten amb
neurolegs experts en gestiod de casos complexos.
Aquestes aliances estrategiques amb unitats
punteres ens situara en una posicié privilegiada dins
del mercat de la heuroimatge funcional, amb un
volum d’1,2 B€ i un CAGR del 9,6%.

( COMPETENCIA

Competidors directes: Neurologic Solutions i Avrio
MedTech. En comparacioé amb la seva solucio,
combinem dades multimodals (EEG intracranial,
RM, TAC) per obtenir una major precisio i reduir €l
temps de processament. El nostre software també
té I'avantatge de proporcionar una interficie intuitiva
i interactiva amb un algorisme interpretable segons
les necessitats i I'experiencia cliniques.

< PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Tecnologia base protegida per patent (PCT amb
informe favorable, concedida a la UE, en avaluacio
als EUA).

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

500 K € ronda de finangament >

Ronda pre-seed de 500 K€, dels quals ja hem
aconseguit 75 K€ en notes convertibles. També
ens han concedit 370 K€ en fons no dilutius de
subvencions publiques (Start-up Capital ACCIO,
PTQ, DIN). Us dels fons per a la contractacié de
nous membres de I'equip t&cnic i clinic, disseny

final i validacié de I'MVP, presentacio de regulatoria.

( ¢¢¢ 17 K € consum mensual caixa

07/2024 - 09/2024 - 10/2024 -
75 K€ en notes convertibles i Start-up Creixement de I’equip amb rols Patent concedida per
Capital ACCIO (100 K#). clau (CTO i desenvolupador de I'EPO.
negoci).
( FITES
06/2025 - 01/2026 - 06/2027 -

Tancar ronda pre-seed de 500 KE.

= Tornar a I'index

UCLA i Hospital Sant Joan de Déu.

Finalitzar validacio clinica de 'MVP amb

Aprovacio de la FDA i sortida a
mercat (EUA).

PERSONA DE CONTACTE
Manel Vila-Vidal

) info@brainfocus.tech
Qs -

9 Av. Coliserola 1, 3 - 1, Edifici Sud
08750, Molins de Rei

/ EQUIP

Manel Vila-Vidal
CEO/in

Carlota Pages-Portabella
Co-founder & Product
Manager / in

Adria Tauste Campo
CSO/in

Bart Huisken

Business Advisor / in

\

é’ 8 treballadors

£$ 15 K € aportacio de I'equip

@ 270 K € capital aixecat

MINISTERIO
DE CIENCIA
EINNOVACION

ACCIO [l &xain.

Catalonia &
\ Trade XInvestment
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DEBIOS DX

AT
www www.debiosdx.com R

01/09/2023
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Revolucionem el diagnostic renal amb biopsies liquides.

< PROBLEMA | SOLUCIO

La Malaltia Renal Cronica (MRC) afecta més del

10 % de la poblacié mundial, amb una deteccid
precog limitada. Els métodes actuals de diagnostic
son poc efectius per identificar I'inici i la progressio
de la fibrosi renal, la principal causa de la MRC.
FIBROKIT és un innovador test diagnostic no
invasiu que utilitza una mostra d'orina per detectar
directament la fibrosi renal, oferint una alternativa a
la biopsia. FIBROKIT permet monitorar la progressio
de la malaltia i ajustar els tractaments de manera
precisa i accessible, millorant la qualitat de vida dels
pacients amb MRC.

C MODEL DE NEGOCI

Venda de kits tant la versid ELISA per a hospitals
com la Lateral Flow per a punts d'atenci6 (PoC). Els
costos principals inclouen la produccioé i distribucid,
amb un marge competitiu ates el baix cost per
unitat en comparacié amb biopsies tradicionals.

Els models B2B i B2B2C garanteixen escalabilitat

i recurréncia, especialment en el monitoratge de
pacients diagnosticats i posttrasplantament.

( MERCAT

El mercat potencial de FIBROKIT se centra en el
diagnostic i el monitoratge de la fibrosi renal, dins
d’un mercat global que creix anualment un 7,5 %
amb un volum estimat de 8.500.000 M$ pel 2035.
El nostre enfocament de comercialitzacié combina
un model B2B per a hospitals i laboratoris amb

un model B2B2C per arribar a centres d’atencio
primaria i farmacies amb la versio rapida del test.

( COMPETENCIA

Actualment, els metodes diagnostics inclouen
bidpsies renals i proves indirectes (creatinina,
albumindria). FIBROKIT ofereix una solucié Unica i
no invasiva per detectar la fibrosi renal amb precisio
similar a la biopsia perd sense riscos associats.
Competidors com Healthy.io i Renalytix operen

en la deteccid renal general, perd cap ofereix una
deteccio especifica de fibrosi com FIBROKIT.

C PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Disposem d’una patent per al nostre test FIBROKIT,
amb cobertura a escala internacional.

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

1,75 M € ronda de finangcament >

Necessitat d’1,75 M€ per al 2025-2026.

Ronda seed d’1,15 M€.

El projecte esta generant molt interes en
I'ecosistema d'inversors i tenim compromisos per
valor aproximat de 500.000 €. La ronda servira
per la fabricacié de kits, executar el primer assaig
clinic nacional el 2025, establir la 1ISO13485 i

els sistemes de qualitat, assegurar i millorar la
proteccid intel-lectual del projecte (2 noves patents),
fer estudis d'economia de la salut (HTA) i establir
preacords comercials, alhora que estructurem
I'equip de la companyia per a seguents fites.

PERSONA DE CONTACTE
Albert Mascarell Creus

&) amascarell@debiosdx.com
Q. 636443 479

@ Ctra. de Can Ruti, Cami de les Escoles, s/n

08916, Badalona

~

)

/ EQUIP

Albert Mascarell Creus
CEO/in

Marta Clos Sansalvador
CTO/in

Francesc Enric Borras
CSO/in

Jordi Bover
Head Clinical

\

é’ 6 treballadors

£$ 30 K € aportacié de I'equip

C ,:?* 57 K € consum mensual caixa

@ 100 K € capital aixecat

10/2024 - /

Ronda seed d’1,75 M€
oberta.

10/2024 -

Primers lots dels kits de
diagnostic fabricats preparats
per iniciar assaig clinic.

01/2024 -

Estudis preclinics completats, demostrant
correlacio entre els nivells de biomarcador
en orina i el grau de fibrosi renal.

z I ;.
ACCIO [ &

Catalonia &
Trade XInvestment

( FITES

01/2027 -
Entrada al mercat europeu amb
distribucié en hospitals clau.

09/2026 -
Aprovacio CE per al llangament
de FIBROKIT a Europa.

03/2025 -
Inici de I'assaig clinic FIBROKIT
amb 300 pacients.

= Tornar a I'index 9


http://www.debiosdx.com
https://www.linkedin.com/in/feborras/
https://www.linkedin.com/in/martaclossansalvador/
https://www.linkedin.com/in/albertmascarell/

DEVSHEALTH
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< PROBLEMA | SOLUCIO

Les malalties infeccioses sén un dels principals
reptes de salut global que tenim al davant. Durant
anys, les infeccions han caigut en I'oblit (el darrer
antibiotic completament nou és de fa quaranta
anys). Ara, la pandemia ha fet créixer l'interes

i el mercat. DevsHealth desenvolupa el seu

propi pipeline de tractaments fent Us de la seva
plataforma computacional, DevsHealth OS, que
accelera les etapes inicials de disseny i ens permet
un desenvolupament ultrarapid per llicenciar les
molecules candidates en un termini de tres anys.

C MODEL DE NEGOCI

El nostre model de negoci és el biotech, és a dir, la
llicencia de molecules a la industria farmaceutica.
Amb una diferéncia, la llicencia a cap de 3 anys

de l'inici del projecte. Aixd és degut a la gran
necessitat de mercat i a I'escurgament de temps
que fem amb la nostra plataforma. El valor mitja
d'una llicencia sera de 10 M€,

12/2023 -

Aixecats 227.000 euros (100.000
equity, 77.000 euros facturacio i
50.000 euros financament DayOne).

06/07/2021

Deeplech pel rapid desenvolupament de tractaments contra infeccions.

( MERCAT

Ens dirigim al mercat global de tractaments

per malalties infeccioses, que el 2024 és de
62.940.000 M$ i esta previst que creixi un 7,11 %
fins al 2032, assolint els 116.830.000 M$.

Es un mercat que estava adormit fins la pandémia
de COVID-19, en que tan governs com empreses
farmaceutiques es van adonar del gran potencial,
€0oSa que va suposar una obertura i creixement
enorme.

( COMPETENCIA

Fins fa quatre anys, aquest mercat estava

oblidat, amb pocs competidors que segueixen
aproximacions classiques, lentes i costoses, amb
llargues fases de desenvolupament i molt risc.
DevsHealth, gracies a la seva plataforma, redueix
el disseny de tractaments de 3 anys a només 6
mesos. A més, en laboratori prova 20 molécules,
mentre la competéncia en prova centenars, reduint
temps, risc i inversio.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Els nostres actius soén les molécules i la plataforma.
Les primeres seran protegides mitjancant el sistema
de patents classic. El codi sera protegit mitjangant
protocols de secret industrial.

03/2024 -
Dos projectes en marxa, un en
fase de laboratori i un iniciant.

( FITES

02/2025 -

Tancament previst ronda 500.000.

= Tornar a I'index

12/2025 -
Segona versi¢ de la plataforma,
incorporant computacié quantica.

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

800 K € ronda de financament >

L'objectiu actual de la ronda actual és captar 500K
euros (valor pre-money de 3 milions d’euros) més
300K euros d'ENISA, ja tramitat, per cobrir els
propers 18 mesos. DevsHealth destinara la inversid
a la segona versio de la plataforma, millorant
models i prediccions, i a comengar cinc nous
projectes de desenvolupament de tractaments
contra infeccions. DevsHealth esta certificada com
a empresa emergent per ENISA, el que implica
desgravacions fiscals.

( ¢¢¢ 5 K € consum mensual caixa

07/2024 -
Signat acord d'inversié en especie amb
Aragen, que ens fa la sintesi quimica.

02/2026 -
Llicencia del primer producte.

DevsHealth

PERSONA DE CONTACTE
Alfons Nonell-Canals

) alfons.nonell@devshealth.com
& 625301 493

@ Carrer Vulca, 67
08530 La Garriga

/ EQUIP

Alfons Nonell-Canals
CEO/in

Xavier Farrés-Torrecabota
CO0/in

Gali Drudis-Solé
CFO/in

Albert Garcia-Pujadas
CMO/in

\

é’ 3 treballadors

£$ 71 K € aportacio de I'equip

@ 127 K € capital aixecat

10


https://devshealth.com
https://www.linkedin.com/in/alfonsnic/
https://www.linkedin.com/in/galids/
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26/01/2023

Tractaments innovadors que transformen el futur de les malalties neurodegeneratives de retina.

< PROBLEMA | SOLUCIO

D-Sight desenvolupa el primer farmac en forma de
col-liri de sitagliptina pel tractament de I'afectacio
neurovascular més comu de la diabetis i principal
causa de ceguesa evitable a escala mundial:

la retinopatia diabética. Els unics tractaments
disponibles al mercat estan enfocats a les fases
avancades de la malaltia, son invasius i presenten
diversos efectes secundaris. D-Sight ofereix una
solucié no invasiva, autoadministrable i innovadora
per a una necessitat medica no coberta que afecta
a més de 185 milions de persones en tot el mon.

( MODEL DE NEGOCI

El model de negoci es basa en una estrategia
B2B, en la qual empreses farmaceutiques
especialitzades adquireixen el farmac amb
resultats clinics d’eficacia en fase Il. L'acord es
dura a terme a través d’una adquisicio, acord de
codesenvolupament i/o llicencia. Els ingressos
consistiran en pagaments inicials i per fites
associades a I'exit del producte, complementats
amb royalties per les vendes.

01/2028 -
Incorporacié de Carla (CEQO), primer
emprenedor en residencia del VHIR.

( MERCAT

El nostre TAM sdn els pacients amb RD en etapes
inicials (185 M). D-Sight preveu desenvolupar el
farmac fins a fases cliniques avangades i concedir
després llicencies d’explotacid a companyies
farmaceutiques que finalitzin la seva validacio i ho
comercialitzin a escala mundial. El mercat global de
la RD es va valorar en 3.100.000 M$ el 2020 i es
preveu que arribi als 10.800.000 M$ el 2030, amb
una CAGR del 13,7 %.

( COMPETENCIA

Oculis, GeneSignal i Allergan son els nostres
principals competidors en I'ambit de col-liris

per al tractament de la RD. Tots ells s'enfoquen
en etapes més avancgades. Moltes empreses

al sector desenvolupen tractaments invasius.
D-Sight és I'linica empresa desenvolupant un
tractament per les fases més inicials de la RD,
amb un mecanisme d'acci6é innovador, no invasiu,
autoadministrable i segur.

C PROPIETAT INTEL-LECTUAL

La IP esta protegida per la familia de patents
PCT/EP2017/060234, present en 22 paisos i
protegint I'Us d’inhibidors DPP-IV per via ocular pel
tractament de malalties neurodegeneratives de la
retina.

01/2023-
Ronda de financament d’1 M€ en
la ronda inicial amb Clave Capital.

( FITES

03/2025 -
Tancament ronda pont de
finangament de 3,5 M€.

= Tornar a I'index

03/2025 -
Aprovacio de la fase | de |'assaig
clinic per avaluar la seguretat.

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

3,5 M € ronda de finangcament >

L'actual ronda de financament de 3,5 M€ permetra
a D-Sight professionalitzar la companyia (tant en
I'ambit d'equip com de Consell d'Administracio) i
avangar amb les activitats no cliniques reguladores
previstes de cara a la fase Il clinica del projecte que
permetin una pauta de tractament més extensa (6-
12 mesos). L'objectiu principal és arribar al segtient
punt de valor del projecte i ronda de finangcament
series A amb una proposta d'inversio solida,
altament estrategica i que compleixi amb totes

les garanties i expectatives dels actuals i futurs
inversors de I'empresa.

C Q’% 75 K € consum mensual caixa

11/2023 -
Finalitzaci6 satisfactoria del paquet
regulador preclinic.

06/2026 -
Aprovacio de la fase Il de I'assaig clinic
per avaluar |'eficacia.

PERSONA DE CONTACTE
Carla Maté Goldar

) carla.mate@dsight.es
. 608 386 802

@ Passeig del Mare Nostrum, 15, Ciutat Vella
08039 Barcelona

~

)

-~

\

EQUIP

Carla Maté Goldar
CEO/in

Rafael Simd
CMO/in

Cristina Hernandez
CSO

é’ 4 treballadors

£$ 3 K € aportacié de I’'equip

@ 1 M € capital aixecat

-~
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https://www.dsight.es/es
https://www.linkedin.com/in/carlamate/
https://www.linkedin.com/in/rafael-sim%C3%B3-a90823109/

FRONTWAVE IMAGING

m www.frontwave.io | 19/09/2020
<z - - oo’

Pioners en imatge sequra i d'alta resolucio per a tothom.

( PROBLEMA | SOLUCIO

Les tecniques actuals de diagnostic per

imatge presenten limitacions significatives: son
costoses, impliquen irradiacié i no sén ideals per
a programes de cribratge en poblacions joves 0
d’Us freqUent, com és el cas de les mamografies.
FrontWave Imaging ofereix una solucio basada en
tecnologia d’ultrasons tomografica processada al
nuvol, que genera imatges d'alta resolucio sense
irradiacio i amb costos reduits. Aixd permet una
deteccio precocg i segura, i facilita el seguiment
de pacients, amb aplicacions inicials en la imatge
mamaria i possibilitat d’expansié futura.

C MODEL DE NEGOCI

El model de negoci es basa en un sistema de
subscripciod. Els centres medics reben I'equip
d’adquisicio en modalitat de renting i paguen
segons I'Us, amb preus escalables. Aixd redueix
la inversi6 inicial per als clients i facilita 'accés a
la tecnologia.

Financament: 2021/2024 -

( MERCAT

La nostra soluci6 sera adquirida per cliniques,
centres d'imatge i hospitals publics, amb els
radidlegs com a usuaris principals. La seva
aprovacio és clau per integrar la tecnologia en

la practica clinica. A més, oncolegs i ginecolegs
prescriuran la tecnologia i, juntament amb el suport
del public, impulsaran la seva adopcio.

( COMPETENCIA

La competencia inclou proveidors de tecnologies
d'imatge establertes, com Siemens i GE, aixi com
nous proveidors de tecnologies innovadores,
com ABUS, MAMMOwave i USCT. FrontWave

€s posiciona com una tecnologia que supera les
limitacions d'aquestes solucions en termes de
cost, resolucio i seguretat per al pacient, oferint
una alternativa més accessible i de confianca per
al diagnostic médic avancat.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

FrontWave compta amb 2 tecnologies clau
transferides del BSC i I'lmperial College de Londres
i un acord de copropietat de la patent PCT/
EP2022/058737.

Tecniques: 2023 -

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

3 M € ronda de financament >

Tenim una ronda de finangament oberta en la qual
busquem 3 milions d’euros, amb una valoracio pre-
money de 12 ME€. Els recursos es destinaran a RH,
desenvolupament i validacio clinica, proteccio de
propietat intel-lectual i tasques reguladores.

( ,:?* 50 K € consum mensual caixa

PERSONA DE CONTACTE
Cristina Duran Martinez

) cduran@frontwave.io
& 653 089 384

@ Carrer Sant Antoni Maria Claret, 167
08025 Barcelona, Spain

/ EQUIP

\

Cristina Duran
CEO/in

Josep de la Puente
CTO/in

& 7 treballadors

8$ 60 K € aportacio de I'equip

@ 1,5 M € capital aixecat

Ronda tancada 700 k€ i 817 k€ respectivament. Financament MVP validat amb Gold Standard.

public: EIC Pathfinder, StartUp Capital i NEOTEC.

( FITES

12/2025 -
Acords col-laboracié amb soci industrial.

12/2025 -
Solucié integrada llista la validacio en clinica amb
reconstruccié multiparametre.

l 06/2025 -
Ronda de finangament 3 M€.

= Tornar a I'index


https://www.dsight.es/es
http://www.frontwave.io
https://www.linkedin.com/in/josep-de-la-puente-764527b7/
https://www.linkedin.com/in/cduranmartinez/

HAIR UP LASER

AT
w www.hairuplaser.com | R 08/06/2022

Fent de I'alopécia un problema del passat.

< PROBLEMA | SOLUCIO

L'alopécia androgénica és molt més que una
simple preocupacié cosmetica. Per a la majoria
de les persones afectades, comporta una pérdua
d'autoestima i afecta la salut mental. Per a les
dones, també té un estigma social.

A Hair Up Laser hem desenvolupat un dispositiu
d'Us domestic destinat a democratitzar el
tractament de I'alopécia androgenica. Utilitzant
tecnologia laser avangada, estimula els fol-licles
pilosos, €ls regenera i n'evita més pérdues, oferint
resultats comparables als aconseguits en cliniques
especialitzades.

C MODEL DE NEGOCI

Model de negoci enfocat tant a la venda directa al
consumidor a través de comerg electronic (B2C),
com a la prescripcio de dermatolegs i tricolegs
(B2B). Aquest enfocament requereix menys inversio
financera inicial, al mateix temps que permet la
generacio immediata d'ingressos. També permet
als professionals sanitaris combinar el nostre

( MERCAT

L'interés creixent per |'autocura, juntament amb
els reptes emocionals de la perdua de cabell,
ha portat a 2,2 milions de persones a buscar
tractaments de pérdua de cabell anualment, el
doble que fa una decada. A Europa, el mercat
primari de Hair Up Laser, cada any es tracten
370.000 individus per alopécia androgenica, la
patologia capil-lar més frequient.

C COMPETENCIA

La majoria dels competidors sén americans,
amb el 80% del seu negoci concentrat als
Estats Units. Empreses com Freedom Laser
Therapy Inc., Capillus, Hairmax i Theradome
son alguns dels actors més actius del mercat.
No obstant aix0, els seus dispositius de
regeneracio capil-lar no son totalment efectius i,
en molts casos, manquen de patent.

( PROPIETAT INTEL-LECTUAL

El nostre primer dispositiu esta actualment en

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

375 K € ronda de finangcament >

Primera ronda seed de 375 k€ per assolir les
seglents fites:

- Assaig clinic amb 200 pacients a Barcelona i
Madrid en el primer semestre de 2025

- Contractacié d'un Compliance Officer per
supervisar el procés regulador i d'un Chief Technical
Officer per a la gestio del procés d'industrialitzacio

- Iniciacio de I'estrategia reguladora per assegurar
les homologacions necessaries per aconseguir
I'entrada al mercat el 2027

PERSONA DE CONTACTE
Esther Caballero Matilla

£ ecaballero@hairuplaser.com
&, 620937 064

@ Mallorca, 101, 08029
Barcelona

/ EQUIP

Esther Caballero Matilla
CEO/in

José Manuel Rueda Martin
Technical Director / in

\

é 4 treballadors

83 100 K € aportacio de I'equip

@ 0 € capital aixecat

dispositiu amb altres tractaments. procés de patent. L'agencia de patents i marques

Isern va presentar la sol-licitud formal el novembre ( ¢*¢ 27 K € consum mensual caixa
de 2024, -
10/2023 - 02/2024- 03/2024 - 07/2024 - K
Fabricacié de dos prototips Contractacio d'un Director Medic Creacio d'un Comité Assoliment de MVP.
inicials i implementacié de millores per reforcar |'expertesa de I'equip Consultiu.
ergonomiques. fundador.
( FITES
12/2024 - 04/2025 - 07/2025 -

Tancament d'una ronda de
financament de 375 kE.

Realitzacié d'un estudi pilot amb
pacients per garantir I'eficacia de I'MVP.

Finalitzacié de I'assaig clinic.

= Tornar a I'index


https://www.dsight.es/es
http://www.hairuplaser.com
https://www.linkedin.com/in/esthercaballero/
https://www.linkedin.com/in/jos%C3%A9-manuel-rueda-mart%C3%ADn/

HEALTHTECH INNOVATIONS SL

AT
www healthtechinnovations.es '3;53: 28/02/2024

Innovant per una atencio quirdrgica mes sequra i eficient.

< PROBLEMA | SOLUCIO

El sistema sanitari es troba amb manca de personal
d’infermeria de quirdfan i la necessitat d’optimitzar
processos i augmentar la seguretat en entorns
quirdrgics. Nosaltres oferim una plataforma
multimodal assistencial pel personal d'infermeria
que consta de quatre moduls: Un comptador
d’instrumental quirdrgic basat en IA; un comptador
de gases quirurgiques utilitzades automatic;

brac robdtic instrumentista que subministra les
eines als cirurgians; i un modul de RV que millora
I'experiencia del pacient. Aquestes eines alleugen
la carrega laboral, redueixen els errors i augmenten
I'eficiencia.

C MODEL DE NEGOCI

El model de negoci es basa en subscripcions amb
serveis de manteniment i millores continues de la
plataforma. També oferim solucions personalitzades
al client pels continguts del modul de RV i

per I'algoritme del comptador d'instrumental.
’estructura de costos inclou desenvolupament,
personalitzacié i suport, amb marge d’ingressos
atractiu gracies a la modularitat i escalabilitat dels
serveis.

03/2024 -
Aixecar 325.000 €.

( MERCAT

El nostre mercat inclou hospitals amb quirdfans i
unitats d'esterilitzacio, cliniques dentals, i empreses
fora de I'ambit sanitari, com hotels o Telefonica
interessats en la nostra RV. Comptem amb HGTP
com a soci per accedir a la xarxa d’hospitals
catalans i assistirem a fires i congressos nacionals,
estatals i internacionals per expandir-nos.

< COMPETENCIA

Al mercat no hi ha plataformes de suport quirdrgic
al personal d'infermeria automatitzat capac de
comptar instrumental quirdrgic, gases utilitzades i
subministrar les eines al cirurgia.

La capacitat d’implementar tecnologies Deep,
I'equip multidisciplinari i I'enfocament modular de
la solucid ens diferencia com a opcid innovadora i
unica en el sector.

C PROPIETAT INTEL-LECTUAL

Model d'utilitat del comptador instrumental i del
modul de RV. Model industrial del comptador
instrumental i del modul de RV.

Marca registrada Healthtech Innovations SL (amb el
logo)

06/2024 -

Proteccio intel-lectual del
comptador instrumental i modul
de RV.

( FITES

11/2024 -

Certificacid CE modul instrumental.

= Tornar a I'index

01/2025 -
Aixecar 1 M€.

< NECESSITAT DE FINANCAMENT

800 K € ronda de financament >

Plantegem una ronda de 800.000 € amb
participacié de Business Angels, estructurada
mitjangant notes convertibles amb un tiquet
minim de 50.000 €. Els fons obtinguts es
destinaran a la comercialitzacio internacional

de la plataforma assistencial i a la seva evolucid
amb nous moduls, és a dir, el desenvolupament
i la validacié del comptador de gases automatic
i el desenvolupament inicial del bra¢ robotic
instrumentista. Actualment, estem en fase de
negociacid amb inversors interessats, pero sense
compromisos ferms de capital avui dia.

( ,@*,3 20 K € consum mensual caixa

10/2024 -
Desenvolupament i validacié de
comptador instrumental i modul de RV.

03/2025 -
Desenvolupament i validacio
comptador de gases.

PERSONA DE CONTACTE \
Xavier Cremades

) xavier@healthtechinnovations.es
& 647 202 454

@ C/ Marcus Porcius, 1
08915 Badalona

/ EQUIP

\

Sergio Gifra Durall
CEO/in

Joan Francesc Julian Ibafiez
Cap Cirurgia General i Digestiva
Hospital Germans Trias i Pujol /
CMO

3

Manel Cremades Pérez
Cirurgia Hospital Germans Trias i
Pujol / CSO /in

Xavier Cremades Rosell
Biomedical Engineer - Project
Manager / in

&
h '
[- ’ Rafael Fernandez Calero
! CTO/ Software8Al engineer / in

Jose Garcia Palomo
Chief Production Officer / in

é@} 12 treballadors

853 300 K € aportacié de I'equip

@ 25 K € capital aixecat
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https://healthtechinnovations.es/
https://www.linkedin.com/in/sergio-gifra-durall-03615740/
https://www.linkedin.com/in/manel-cremades-md-phd-971220119/
https://www.linkedin.com/in/xaviercremades/
https://www.linkedin.com/in/xaviercremades/
https://www.linkedin.com/in/xaviercremades/

www h |
www.heecap.com BEE

23/11/2021

Accelerar ['autonomia respiratoria de pacients en suports de ventilacio mecanica.

< PROBLEMA | SOLUCIO

Cada any, 6,3 milions de pacients intubats pateixen
atrofia muscular respiratoria, és a dir, falta de forca
per respirar per si mateixos, la qual cosa genera
dependencia amb el ventilador, allarga els temps de
ventilacié mecanica i 'estada a 'UCI i augmenta la
mortalitat.

Heecap activa la musculatura respiratoria
(diafragma, abdominals, intercostals) des de l'inici de
la ventilacié mecanica, fins i tot quan el pacient esta
altament sedat i el fisioterapeuta no pot actuar sobre
la musculatura respiratoria (necessita la col-laboracio
del pacient).

Heecap funciona amb estimulacio electrica no
invasiva de la musculatura respiratoria de forma
sincronitzada amb la respiracié del pacient, gracies a
I'algorisme de control, heepSync.

Heecap pot multiplicar fins a x10 el temps de
fisioterapia que rep el pacient, amb |'objectiu final

de millorar la seva autonomia respiratoria i reduir
I'estada en ventilacié mecanica.

( MODEL DE NEGOCI

Heecap és un dispositiu cost-efectiu per a les UCIs
d'hospitals publics i privats. Unicament reduint 1 dia
d'estada en ventilaci6 mecanica, el sistema sanitari
podria pagar 915€ per pacient tractat amb heecap.
L'hospital adquirira el dispositiu d'estimulacio
electrica (30 k € - 40 k €) en un sol pagament i un
pack d'electrodes (1.000 €) com a consumible, 1 per
pacient per a tota la<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>